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Jesper Martell est président directeur général et
co-fondateur de Comintelli, entreprise suédoise
créée en 1999, qui édite la solution d’intelligence
economique Intelligence2day®. Alors que
Comintelli vient d’entrer en bourse en Suéde, elle
fait aussi son entrée sur le marché francais.
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Pouvez-vous nous éclairer sur les particularités du marché de I'intelligence économique a travers le
monde, et nous donner un apercu global de I’activité de Comintelli ?

/

Dans les pays nordiques, l'information circule trés ouvertement, les entreprises sont bien
sensibilisées aux questions de gestion intelligente des données. Le marché américain de
I'intelligence économique est focalisé sur la veille concurrentielle. En Europe, les perspec-
tives sont plus larges, allant de la veille concurrentielle a la veille technologique, clients,
juridique...

La spécialité de Comintelli est I'analyse de tendances et la capacité a fournir de I'informa-
tion intelligente, car il ne s'agit plus de trouver de I'information, mais de la rendre utile.
Nous mettons |'accent sur le développement technologique, tout en faisant reposer
notre stratégie sur le lien avec nos partenaires et distributeurs.

Nous sommes déployés dans 13 pays a travers le monde, pour une soixantaine de
clients. Beaucoup sont de grands groupes, principalement en Suéde et en Finlande.
Nous avons aussi de gros clients aux Etats-Unis, au Canada et aux Pays-Bas. Pas encore
en France, mais cela ne saurait tarder, grace a notre partenariat avec SoftwareSelling
avec qui nous collaborons depuis I'été dernier. Il y a une forte demande en France, pour
la veille d'informations non structurées et leur utilisation « intelligente ».

Quelques mots sur I’entrée en bourse de Comintelli ?

L'entrée en bourse de Comintelli est une étape majeure de notre développement,
presque 20 ans aprés sa création. Cela nous ouvre des opportunités financiéres, nous
allons pouvoir soulever des fonds plus facilement. Cela nous crédibilise aussi auprés nos
clients. Car Comintelli va désormais étre soumise a un ensemble de contrdles et de
vérifications, qui sont autant de garanties de confiance pour eux.

Quelle est la particularité de la solution Intelligence2day® ?

A L'HEURE OU LES FAKE NEWS PROSPERENT ET QUE LES VOLUMES DE
DONNEES EN CIRCULATION EXPLOSENT, VEILLER LE WEB VIA DES
SOLUTIONS GRATUITES NE SUFFIT PLUS, Y COMPRIS POUR LES PETITES
SOCIETES QUI PEUVENT VITE SE NOYER DANS CE FLOT INFORMATIONNEL.
LES GENS PRENNENT CONSCIENCE QU’IL FAUT SE DONNER LES MOYENS
POUR ACCEDER A DE L'INFORMATION RAFFINEE.

Notre solution s'adosse au cloud pour le stockage des données. L'évolution s’est faite
assez naturellement, car cela simplifie énormément la gestion d'immenses volumes
d’information. Les entreprises I'acceptent de plus en plus, d’autant que les grandes
compagnies qui développent le cloud (Amazon, Google etc...) proposent des solutions
bien plus sécurisées que les outils de stockage internes - ce qui n‘empéche pas les pro-
posent des solutions bien plus sécurisées que les outils de stockage internes - ce qui
n‘empéche pas les entreprises d'ajouter leur propre solution de cryptage.
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L’ENTREE EN BOURSE DE COMINTELLI
EST UNE ETAPE MAJEURE DE NOTRE
DEVELOPPEMENT, PRESQUE 20 ANS
APRES SA CREATION.

Qu’entendez-vous par approche personnalisée ?

Différentes étapes font que chaque client peut s’approprier Intelligence2day®.
Premiérement, I'utilisateur décide des sources qu'il veut veiller. Ensuite, il catégorise ces
sources en thématiques. Enfin, il met en place des alertes et adapte son tableau de bord.
Ce processus de filtres successifs personnalise le contenu et garantit une information

pertinente.
A Nous proposons trois versions d’Intelligence2day®, en fonction des besoins spécifiques
r a chaque structure. La version « Professionnelle » remplit généralement les besoins de 5

a 10 utilisateurs. La version « Elite » nécessite 1 a 2 semaines d'installation et des works-
hops avec les utilisateurs. Elle est adaptée pour 50 a 200 utilisateurs. Enfin la version
«Entreprise », qui comprend toutes les briques technologiques et s'adapte avec les bases
de données internes aux entreprises, est I'outil le mieux adapté pour un minimum de
1000 utilisateurs.

CE QUI FAIT NOTRE PLUS-VALUE, CE SONT NOS OUTILS D’ANALYSE QUI
PRODUISENT DES RAPPORTS ET DES CARTOGRAPHIES DE RISQUES, AINSI
QUE NOTRE CAPACITE DE REFERENCEMENT DES ARTICLES. ET LA
DATAVISUALISATION QUI PERMET D’EDITER DES TABLEAUX ET DES
GRAPHIQUES, NOTAMMENT POUR LOCALISER GEOGRAPHIQUEMENT DES
EVENEMENTS PARTICULIERS.

Quelles sont vos perspectives a moyen terme ?

Notre prochain objectif est de développer encore plus I'utilisation de l'intelligence artifi-
cielle, en particulier le machine learning, pour automatiser la catégorisation, la traduc-
tion de textes ou la production de synthéses. Nous allons aussi développer davantage le
stockage sur le cloud.

Actuellement, notre solution est déja disponible en une cinquantaine de langues. Mais
nos clients exigent désormais la traduction immédiate, puis la catégorisation en temps
réel, sur une application mobile qui devient I'outil principal de travail. C'est a tout cela
que nous travaillons !

MERCI JESPER MARTELL.
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